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¢,Por qué esta guia?

Si estas leyendo esto, probablemente tienes conocimiento valioso que quieres convertir en
un programa educativo digital. Quizas ya lo intentaste. Quizas lo estas pensando. Quizas
llevas meses atascado sin saber por donde empezar.

Lo que sigue no es una lista genérica de consejos. Es un diagnostico honesto de los
patrones que vemos repetirse en decenas de expertos — docentes, consultores, coaches,
profesionales de la salud, abogados, ingenieros — que intentan crear cursos online y

terminan frustrados, sin alumnos o sin ingresos.

Cada uno de estos 7 errores tiene una causa raiz y una solucion concreta dentro del
ELEVATE Framework™ — la metodologia de 7 fases que desarrollamos especificamente

para transformar conocimiento experto en negocios educativos digitales escalables.

"El problema no es que no sepas suficiente. El problema es que nadie te ensefio el
sistema para convertir lo que sabes en un negocio educativo que funcione."

-

Crear antes de validar

No tener posicionamiento claro
Confundir informar con ensefar
Elegir herramientas antes del proceso
No sistematizar la entrega

Poner precio sin estrategia

No tener sistema de matricula predecible
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ERROR#1 Crear antes de validar

El error

Meses de trabajo, grabaciones, disefo, configuracion tecnoldgica... y al final, nadie compra. Este es
el error mas costoso y el mas comun. El experto asume que "si yo lo sé, hay gente que lo necesita"
— y construye un producto completo antes de confirmar que existe demanda real y voluntad de
pago.

¢, Como sabes si lo estas cometiendo?

Produces contenido durante semanas convencido de que "cuando esté listo lo lanzo y
se vendera solo". Pasas directamente de idea a produccién sin ninguna prueba de
mercado.

Coémo resolverlo

[0 SOLUCION

Antes de grabar una sola leccién, valida con el Validation Canvas™. Realiza 5 entrevistas con
tu audiencia obijetivo, disefia un MVP minimo (puede ser una sesion en vivo o un documento de
5 paginas) y obtén al menos 3 compromisos de pago antes de producir el curso completo.
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ERROR#2 No tener un posicionamiento claro

El error

Cuando un experto no sabe exactamente a quién sirve, qué problema resuelve y como se diferencia
de otros, su comunicacién se vuelve genérica. El mensaje de venta no resuena con nadie porque
intenta resonar con todos. El resultado: bajo interés, precios bajos por presion del mercado y
dificultad para captar leads cualificados.

¢, Como sabes si lo estas cometiendo?

Tu respuesta a "¢ de qué es tu curso?" tarda mas de 30 segundos, incluye la palabra
"en general" 0 "para todos", o cambia segun con quién hablas.

Como resolverlo

0 SOLUCION

Completa el Expert Positioning Canvas™ antes de hacer cualquier comunicacion. Define tu
nicho en tres capas: audiencia especifica + problema urgente + transformacion prometida.
Ejemplo: "Ayudo a enfermeras jefas de turno a implementar protocolos de gestion para reducir
el estrés de su equipo” es infinitamente mas potente que "tengo un curso de liderazgo en
salud".
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ERROR #3

Confundir informar con ensenar

El error

La mayoria de los cursos online son, en realidad, presentaciones de PowerPoint grabadas. Mucha
informacion, poco aprendizaje. El problema: el cerebro humano no aprende por exposicion pasiva a
informacion — aprende por aplicacion, retroalimentacion y reflexion activa. Un curso que no esta
disefiado pedagogicamente produce estudiantes que "saben el tema" pero no pueden aplicarlo.

¢, Como sabes si lo estas cometiendo?

Tu estructura de modulos es: "Mdédulo 1: Introduccion”, "Modulo 2: Conceptos”,
"Modulo 3: Mas conceptos"”. No hay actividades, no hay practica, no hay
transferencia.

Coémo resolverlo

[0 SOLUCION

Aplica el modelo ACEA™ del ELEVATE Framework: cada leccién debe tener un momento de
Activacion del conocimiento previo, Construccion de nuevo aprendizaje, Ejercitacion practica y
Aplicacion al contexto real del estudiante. Disefia tu curso hacia atras: primero define qué debe
poder hacer el estudiante al final, luego construye la ruta de aprendizaje que lo lleve ahi.
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ERROR 74 Elegir las herramientas antes de definir el proceso

El error

¢Moodle o Kajabi? ¢Hotmart o Teachable? ¢ActiveCampaign o MailerLite? Miles de expertos pasan
semanas investigando plataformas, contratando servicios y configurando tecnologia antes de tener
claro qué proceso educativo van a soportar. El resultado: un stack tecnolégico costoso,
sobre-dimensionado y que igual no funciona porque el proceso no estaba definido.

¢, Como sabes si lo estas cometiendo?

Has pagado al menos dos plataformas que no usas. Tu proceso de onboarding de
estudiantes tiene pasos manuales que dependenden solo de ti. Cada vez que alguien
se inscribe, hay friccion.

Coémo resolverlo

[0 SOLUCION

Primero disefia el proceso, luego elige la herramienta minima viable que lo soporte. El
Technology Stack Canvas™ te guia para mapear los 5 procesos criticos de tu negocio
educativo (captacion, conversion, onboarding, aprendizaje, retencion) y elegir solo las
herramientas necesarias para cada uno — sin solapamientos ni gaps.
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ERROR #5 No sistematizar la entrega

El error

Muchos expertos crean cursos que dependen absolutamente de su presencia para funcionar. Sin ti,
el estudiante no avanza. Sin ti, no hay retroalimentacion. Sin ti, no hay ventas. Esto convierte el

"negocio escalable" en un segundo trabajo de tiempo completo, mas demandante que el primero.

¢, Como sabes si lo estas cometiendo?

Cuando llevas 3 semanas sin publicar o responder mensajes, tus inscripciones caen a
cero. No puedes tomarte vacaciones sin que el negocio se detenga.

Como resolverlo

[0 SOLUCION

Implementa el modelo A.R.T.E.™ del Automation Canvas: identifica qué procesos son
Automatizables (emails de bienvenida, acceso, recordatorios), cuales son Reutilizables
(grabaciones, materiales), cuales son Tercerizables (soporte, edicidn) y cuales requieren tu
presencia Exclusiva (sesiones en vivo, retroalimentacion estratégica). El objetivo: que el 80%
de la operacion funcione sin ti.

ELEVATE™ Framework - aprende.edu.pe Pag. 6



ERROR #6 Poner precio sin estrategia

El error

"¢ Cuanto cobro?" es la pregunta que mas paraliza a los expertos que estdn comenzando. La
mayoria cae en uno de dos extremos: cobran muy poco por miedo al rechazo (y atraen a clientes de
bajo compromiso) o no saben cémo justificar precios premium. No tener una arquitectura de precios
significa dejar dinero en la mesa constantemente.

¢, Como sabes si lo estas cometiendo?

Tu precio lo definiste comparando lo que cobra la competencia en Udemy o en
YouTube. No tienes una version econdémica, una version estandar y una version
premium. Bajas el precio cada vez que alguien te dice que "esta caro".

Coémo resolverlo

[0 SOLUCION

Construye una piramide de valor de 3 niveles: un producto de entrada accesible (USD 27-97)
gue genera confianza, tu programa principal (USD 197-997) que da la transformacion
completa, y un servicio premium o mentoring (USD 2,000+) para quienes quieren
acompafamiento personalizado. El Enrollment Strategy Canvas™ incluye una herramienta de
arquitectura de precios para disefiar esta piramide en tu contexto.

ELEVATE™ Framework - aprende.edu.pe Pag. 7



ERROR#7 No tener un sistema de matricula predecible

El error

El lanzamiento fue un éxito — conseguiste 15 alumnos. Ahora, ¢como consigues los proximos 157
La mayoria de los expertos no tiene un sistema: dependen de publicaciones esporadicas en redes,
del boca a boca o de lanzamientos intensivos que los agotan. Sin un sistema de matricula, los
ingresos son impredecibles y la ansiedad, constante.

¢, Como sabes si lo estas cometiendo?

No sabes de donde vino la mitad de tus estudiantes actuales. Cuando necesitas mas
alumnos, empiezas a publicar mas en redes sin ninguna estrategia clara. No tienes
datos de cuantas personas visitan tu pagina, cuantas se registran y cuantas compran.

Coémo resolverlo

[0 SOLUCION

Disefia el Enrollment Flywheel™: un sistema de 4 fases que funciona de manera continua —
Atraccién (contenido organico o ads), Captura (lead magnet + email), Nutricidn (secuencia de
valor + webinar) y Conversion (oferta + seguimiento). Con el Enroliment Strategy Canvas™
mapeas este sistema completo y defines métricas para cada fase, convirtiendo la matricula en
un proceso predecible.
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¢,Cual es el siguiente paso?

Esta guia te muestra los errores. El ELEVATE Framework™ te da el sistema completo para

evitarlos — con metodologia, herramientas y acompafiamiento personalizado.

Beta Cerrada — ELEVATE Framework™ Solo 20 cupos disponibles

m 8 sesiones en vivo por Zoom (90 min c/u)

m Workbook ELEVATE™ completo — 150 paginas
mm L os 7 Canvas Oficiales en PDF profesional

m Comunidad privada de los 20 participantes

m Certificado ELEVATE™ Course Creator

mm Acceso de por vida al material

USD 497 Precio Beta (Ahorro del 60%)

Accede en: eledu.aprende.edu.pe
¢ Tienes preguntas? Escribenos por WhatsApp o al correo hola@aprende.edu.pe

© 2026 Learn & Asociados SAC - ELEVATE™ Framework - Todos los derechos reservados - Este material no puede ser reproducido sin
autorizacion.
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